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3.5.2024



Timo Holopainen

Maajohtaja & IR



Agenda

1 Mita teemme?

3 Taloudelliset tiedot

2 Mihin pyrimme?

Miksi sijoittaa
Tecnotreehen?



Liiketoiminnantukijarjestelmat eli BSS-jarjestelmat, mita ne ovat?
Tecnotree palvelee globaaleja teleoperaattoreita

Suurin pre-paid asennus: Roaming-laskutus Itsepalvelu portaalit
Yli 30 miljoonaa tilaajaa

Bonusjarjestelma- Tuotehallinta-

ohjelmistot ohjelmistot
Suurin prepaid-asiakas:
16 500 transaktiota
sekunnissa Laskutus- Asiakashallinta-
ohjelmistot ohjelmistot
Suurin kasiteltyjen Mediointi- Resurssienhallinta-
CDR2-tiedostojen maara ohjelmistot ohjelmistot
laskutusjarjestelma- "
kJ J . R 8”1/// Siakastuen haliet: \\
ase“"”_ _33333- R Reaaliaikaiset Pito j3 kanta. asiaNs® Tilaustenhallinta-
300 miljoonaa paivassa |askutusjarjestelmit sovellukset

Provisiointi-ohjelmistot

1) Customer Lifecycle Management (asiakashallinta)
2) Call Detail Record (puhelutiedot)

Suurin laskutus-
jarjestelma:
13 miljoonaa tilaajaa

Suurin CLM-asennus:
200 transaktiota
sekunnissa

Suurin CLM' asennus:
120 miljoonaa tilaaaja



Operaattorit ja operaattoriryhmat asiakkaina
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Uusimmat operaattoriryhmat

stc — Global Footprint

STC
Kayttokate 8 mrd. EUR

Nettotulos 3,3 mrd. EUR
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* 9 Consolidated Operations with 6 ranked as #1or #2
* GDP per capita Growth of 6.9% CAGR (2019A-2022E, US$ based) in consolidated footprint
* Consolidated Footprint Inflation Rate of 5.8% in 2022E

Ooredoo Telecom Operations

I Ooredoo Consolidated Telecom Operations Ooredoo Minorities / Affiliate Telecom Operations Myanmar

Ooredoo
Kayttokate 2,5 mrd. EUR

Nettotulos 780 milj. EUR
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7 Countries across .
\‘ the Middle East & ;‘- 50.6 Million Total

. D active customers
Africa

Zain is the pioneer of mobile telecommunications in the Middle East. We began life in 1983 in Kuwait as the region’s first mobile operator, and since the initiation of
our expansion strategy in 2003, we have expanded rapidly. Today, we are a leading mobile voice and data services operator with a commercial footprint in 7 Middle
Eastern and Africa countries with a workforce of over 7,900 providing a comprehensive range of mobile voice and data services to over 50.6 million active individual

and business customers as of December 31, 2023.

e®e¢ 7900 Total
@) employees

7ain ” [ainilla on toimintaa

Kayttokate 2.1 mrd. EUR Kuwaitissa, Bahrainissa,

Nettotulos 600 mili. FUR Iraqissa, Jordanissa, Saudi
e e Arabiassa, Sudanissa, Etela-

Sudanissa ja Marokossa.”
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Kasvava maailmanlaajuinen asiakaskunta

Asiakastuki toimii vuorokauden ympari ja toimitukset tehdaan normaaliin tydaikaan hyodyntaen globaalia organisaatiota 32 eri toimipisteessa
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tmforum Gartner

Customer Experience — 2023
Revenue Monetisation — 2023
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Strategiset fokusalueet

FOKUSALUEET

Liike- Investoinnit
toiminnan uusiin

Yritys- ja

laajentaminen tuotteisiin talousfokus

Paasy uusille markkinoille Fuusiot ja yritysostot

Asiakashankinta Velkojen yhdistaminen
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Strategisetyritysosto! @ Sisadgnrakennettu Al 020 Cognitive Scale integrointi
Pohjois-Amerikan ja Euroopan San Al johdettu toimitus ja kayttd Liiketoimintamallin
markkinoiden avaaminen Vo’

uudistaminen
™ Investoinnit pilviteknologiaan,
Kasvu Aasiassa loT:henja OSS

Tecnotree - markkinapaikka



Investoinnit uusiin tuotteisiin ovat kasvattaneet Tecnotreen osoitettavissa
olevaa kokonaismarkkinaa (TAM)

2020 2022

BSS-toimittajien BSS-toimittajien
markkinatilanne TBC"OtI‘GB markkinatilanne TGC“OtI’BB

S10B S1.8B $6.6B YA S10B S1.8B

BSS Leaders BSS Leaders

« BSS IT Global Market 2023 oli 11,2 miljardia dollaria *)

« Gartner tunnusti Tecnotreen haastajaksi, jolla on kasvava markkinaosuus

« Tecnotreen osoitettavissa oleva kokonaismarkkina (TAM) on
kaksinkertaistunut viimeisen neljan vuoden aikana ja on nyt yli 4 miljardia
euroa (0-19 %:sta -> 20-39 %:iin BSS IT:n globaaleista markkinoista).

*In 2023 Gartner® projects BSS IT Global Market of $11.2B to grow at 2.1% from 2022 to 2027



Liikevaihto- ja liiketulostrendi

Q1/2024 liikevaihto 16,3 Q1/2024 liiketulos (EBIT) 4,4 M
5 % v-v kasvu 22 % v-v kasvu
Liikevaihdon kasvu kdynnisséolevien toimitusten ansiosta

19,9
18,3

EUR milj. EUR mij.

21,4
18,8
I

15%  28%  25%  30%  23%  32%  29%  36%  27%

Q12022 Q22022 Q32022 Q42022 Q12023 Q22023 Q32023 Q42023 Q12024

Ql 22 Q2 22 Q3 22 Q4 22 Q123 Q223 Q323 Q4 23 Q124 mEBIT 2,0 51 5,0 6,1 3,6 6,2 6,2 7,90 4,43
EBIT % 15% 28% 25% 30% 23% 32% 29% 36% 27%
O Liikevoiton kasvu korkeampaa verrattuna liikevaihdon kasvuun QO Tecnotree jatkaa tiukkaa kulukuria, jotta liiketulos kasvaisi
kUStannUSOptlmOInnln ansiosta tasaisesti vuonna 2024

O Kulut laskivat 10 % vuoden 2024 ensimmaisella neljanneksella
(vrt Q1 2023)



*Gartner 2023

Nakymat vuodelle 2024

Liikevaihdon Liikevoiton (EBIT)
odotetaan odotetaan kasvavan
kasvavan

2% — 1% 1% -15%

Oletukset:

Telecom BSS -alan kasvu on 2,1 % vuosina 2022—-2027 *

Tecnotree jatkaa kasvuaan yli markkinavauhdin kilpailukykyisten tuotteiden ja palveluiden kysynnan johdosta
Enemman ARR-liiketoimintamalleja, jotka takaavat ennustettavan ja vakaan vuosineljanneksen liikevaihdon
Lyhyella tahtaimella liikevaihtoon vaikuttaa epavarma maailmantalouden skenaario

Yritys odottaa korkeampaa kustannusoptimointia vuonna 2024

Valuuttakurssien odotetaan pysyvan suunnilleen nykyisella tasolla



Miksi Tecnotree on houkutteleva investointikohde?

KASVU

Hyva orgaaninen kasvu, kaikkien
aikojen korkein tilauskanta

Laajentuva korkealaatuinen ja
maksukykyinen asiakaskunta
(STC, Zain, Ooredoo jne.)

Kasvupotentiaalia (TAM) suurilla
uusilla markkinoilla (Eurooppa ja
Pohjois-Amerikka)

&

TUOTEPORTFOLIO JA
KANNATTAVUUS

Korkealaatuinen
tuotevalikoima, joka vastaa
muuttuvaan markkinoiden
kysyntaan

Korkea kannattavuus
kustannusten ja
tuoteportfolion rationalisoinnin
ja organisaation
uudelleenjarjestelyn ansiosta
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VAHVA TALOUS

Vakaa taloudellinen
asema

Vahva tase

Saamiset ovat hyvin hajautettuja
ilman riippuvuutta yksittaisesta
suuresta projektista, joka voisi

aiheuttaa saamisten huomattavaa
arvonalentumista
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KIHTOS

Yhteystiedot:

timo.holopainen@tecnotree.com



mailto:Investor.relations@tecnotree.com
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